REPORT Handelsverband Berlin-Brandenburg e.V.

LEISTUNG CONTRA DISCOUNT

Mehr Regionalitat
fur lhr Sortiment

In Brandenburg gibt es mehr als 500 Produzenten bauerlicher, regionaler Produkte
und Spezialitaten. Um bessere Vermarktungsmaglichkeiten zu erreichen, haben sich
mehrere Hersteller in einem Netzwerk zusammengeschlossen.

Initiator des Netzwerkes fiir regionale Pro-
dukte und Spezialitédten ist Pieter Wolters,
Inhaber der Bauernkéserei Wolters in der
Uckermark. Gemeinsam mit vier langjah-
rigen Partnern — der Hemme Milch, der
Klosterfelder Senfmiihle, dem Boitzenbur-
ger Friichtezauber und dem Naturkosmetik-
hersteller Ticoché — bietet er {iber das Netz-
werk regionale Produkte und Spezialitaten
aus einer Hand an. Alle Beteiligten geho-
ren zudem dem Franchise-Verband Q-Regio
Hofldden an. Unter dem Motto ,handwerk-
lich — original — frisch* verkaufen sie regio-
nale Produkte und Spezialitdten aus eige-
ner Produktion sowie solche von Partnern.
Wir haben mit Netzwerkmanager Dr. Det-
mar Leitow gesprochen.

Was ist das Ziel des Netzwerks und welche
Produkte bietet es an?

Leitow: Das Netzwerk will regionale Pro-
dukte und Spezialitaten in einem groReren
Marktumfeld platzieren und so den Ver-
brauchern kiirzere Wege ermdoglichen. Das
Netzwerk arbeitet auler mit den oben ge-
nannten Partnern mit einer Vielzahl wei-
terer Produzenten zusammen, so dass in-
zwischen so gut wie alle Warengruppen
des Lebensmittelhandels verfligbar sind:
Das beginnt mit Wurst, Kédse, Milch- und
Frischeprodukten, die den groBten An-
teil ausmachen, und reicht bis hin zu ty-
pisch regionalen Artikeln wie Bier, Honig,
Brotaufstrichen, Saften, Likoren, Weinen,
Wurst- und Gemiisekonserven sowie Brot.

Wer sind Ihre Abnehmer?
Leitow: Zunéchst wollen wir mit dem Netz-
werk unsere Q-Regio-Hofladen als regio-

nales Franchise-System weiter ausbauen
(siehe auch RUNDSCHAU fiir den Lebens-
mittelhandel 6/2007). Dartiber hinaus sind
wir dabei, weitere Absatzquellen zu er-
schlielen wie beispielsweise den Speziali-
tatenfachhandel sowie die Hotellerie und
Gastronomie. Fiir Bickereien haben wir be-
reits ein spezielles Sortiment zusammenge-
stellt. Unsere regionale Produktpalette er-
moglicht es diesen, sich im Wettbewerb
einen deutlichen Vorteil zu verschaffen.

Welche Vorteile bietet das Netzwerk gegen-
Uiber anderen Anbietern?

Leitow: Insbesondere die Biindelung un-
serer Produkte ist fiir Wiederverkédufer at-
traktiv und erleichtert ihnen die Arbeit —
von der Bestellung bis hin zur Lieferung.
Zudem konnen wir tiber das Netzwerk und
seine Beteiligten sehr flexibel und kurzfris-
tig auf einzelne Wiinsche reagieren und un-
sere Kunden dabei sehr intensiv beraten.

Greifen die Verbraucher denn auch in Kri-
senzeiten zu hochwertigen Lebensmitteln?
Leitow: Wir haben die Erfahrung gemacht,
dass hochwertige regionale Produkte trotz
Krise bei den Verbrauchern nicht an At-
traktivitat verloren haben. Unser Umsatz
ist nach wie vor stabil, und wir konnten in
den letzten Monaten sogar eine deutliche
Steigerung verzeichnen.

Was erwarten Sie von der Zukunft?

Leitow: Wir wollen in den né&chsten zwei
Jahren unseren Umsatz tiber das Netz-
werk verdoppeln. Unsere Kunden wollen
wir kiinftig dreimal pro Woche mit frischer
Ware beliefern. AuRerdem streben wir an,

Dr. Detmar Leitow koordiniert die Tatigkeiten
des Netzwerkes, welches das Angebot unter-
schiedlicher Produzenten zusammenfasst.

dass sich die Q-Regio-Hofladen als unser
Flaggschiffin exponierten Lagen weiter ent-
wickeln und verbreiten.

Erhalt das Netzwerk irgendeine Art von
Forderung oder Unterstiitzung?

Leitow: Erfreulich ist, dass das Ministerium
fiir Wirtschaft des Landes Brandenburg die
Arbeit des Netzwerkes in den nachsten drei
Jahren tiber das ,Impulsprogramm zur For-
derung von Netzwerken in den Regionen
Brandenburgs* finanziell unterstiitzt.

Ihr Ansprechpartner fiir mehr Regionalitét
im Sortiment: Netzwerkmanagement Regi-
onale Produkte und Spezialitaten, Dr. Det-
mar Leitow, Telefon: 030 74396894, E-Mail:
leitow@ti-consult.de. []
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